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SAP：大数据懂球更懂球迷
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案例视频
请复制以下链接，粘贴到新浏览器页面里观看视频
https://v.qq.com/x/page/q0728zpe6f1.html

或者
扫一扫看视频

https://v.qq.com/x/page/q0728zpe6f1.html
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SAP作为领先的企业应用软件解决方案提供商，在全球拥有高知名度，但在中国市场，企业决策者和终端消费

者对于SAP品牌，尤其是对SAP的新核心业务-大数据能力的认知不足。2013年起，SAP助力NBA呈现70多年来

所有官方统计数据，在中国，SAP从2016年开始与NBA的互联网独家合作伙伴腾讯展开深度大数据合作，助力

NBA原生内容、报道、资讯的快速、高效、高质量产出，极大提升了球迷的NBA内容获取需求。

通过持续两年的合作，透过NBA触达到广泛的终端消费者以及NBA用户中的企事业单位人员，建立起SAP大数

据能力的普遍认知（SAP大数据产品认知提升365.5%）。于是，如何在已有认知的基础上进一步传递SAP大数

据能力，提升品牌好感度，最终影响企事业决策者的购买决策成为2018年新的挑战。



4

※ 2018腾讯NBA受众洞察研究；TGI是核心用户相比普通用户的倾向性，100代表普通用户平均水平，超出100代表倾向性明显，值越高倾向性更明显

< “三高”企事业NBA用户的观赛兴趣倾向 >< NBA用户的画像洞察 >

18-34岁

79%
男性用户

80%
一二线城市

37%

“三高”倾向明显

高学历比例高于网民大盘

26%
高收入比例高于网民大盘

35%
高职位比例高于网民大盘

86%
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SAP研究院运用创新算法，基于1200场赛事，55维度的大数据分析，推出独有TXSC球员实力评分榜，

参考游戏竞技赛事的分数算法计算球队实力，推出球队天梯榜单。

每周一期，解析球员实力、球队天梯排行、每周大神、球队晋级概率，形成本周

赛事最强专业数据解读，向专业球迷充分展现SAP大数据处理和分析能力。

每两周一期精华大数据解读信息图传播，

透过腾讯体育、腾讯新闻触达更多广泛球迷。
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赛事期间持续与球迷展开高阶数据闯关答题与胜负预测互动，SAP大数据对球员能力的分析、球队过往表

现的分析及胜率的专业预测为球迷预测赛事胜负走向提供参考，提升了球迷对SAP品牌的认可。
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总决赛期间，SAP邀请闯关互动积分排名靠前球迷参与“球迷观星团”NBA之旅，亲临总决赛现场、NBA后台Replay 

Center体验争议判罚、麦迪逊花园参观SAP大数据呈现的NBA历史古今，NBA社区“球迷观星团“的见闻贴向广泛NBA

核心粉展示了NBA之旅的优质体验，提供NBA核心粉近距离感受NBA燃情的机会，极大提升球迷对SAP品牌的好感。
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