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公司概况

「高净值人群画像大数据应用平台领导者」
致力于高净值人群数据的采集、处理、识别、 挖掘、分析及应用，洞察消费者画像，实现传播、客流、销售、

服务一体化技术解决方案， 形成产品(数据处理)+知识(知识输出)+ 应用(数据运营)等完整的大数据应用生态圈。

场景大数据领导者

垂直行业标签标准制定者

移动端的Focus Media

数字展厅领导者



发展历程

成为高净值人群画像

大数据平台的领导者。

2018年

2017年

公司实现了从以媒介投放

为业务核心到大数据为业

务核心的转型。

2009年

精准科技成立。作为第三

方服务机构为银行提供增

值服务。

逐步帮助银行实现互联网

化、数据化转型。

2013年

2016年初

精准科技正式进入企业服

务领域，研发了基于大数

据的4S店前端销售服务系

统【数字展厅】。

登录新三板，成为中国服

务化媒体上市第一股。

2016年6月



数据创造生活

资讯 汽车 地产 金融

通过对用户数据的深度挖掘、分

析，对用户的行为进行预判，想

用户所想，为用户提供更为精准

的服务，真正实现个性化服务，

创造更智能化的生活方式。

公司使命



SDMP

场景化数据管理平台

DMOP

大数据模型开放平台

DSSP

服务化媒体资源平台

核心产品

高净值人群画像大数据应用平台领导者



作为打通线上线下场景数据的一站式管理平台，SDMP致力于把正确的信息展示给正确的人。使营销更加精准，场景的营销价值更丰富。通过大数

据揭示用户所处的线下物理场景，更加真实有效的反映出用户触媒当下的状态与需求。

场景化数据管理平台—SDMP

应用反馈数据回收

多源数据整合、匹配、处
理和深度挖掘

SDMP

外部数据A 外部数据C外部数据B

线上数据 线下数据

精准广告投放 品牌与营销活动监测营销决策与分析

受众分析 广告创意 投放效果 营销效果人群画像 标签体系 消费者洞察
…

智能化应用

渠道分析



2016年北京车展，奥迪展厅搭建WiFi，对每天的参
观人员进行数据收集、匹配及分析。

奥迪北京车展

数据接入层

数据存储层

数据挖掘层

模型算法层

数据应用层

数据可视化系统 营销决策辅助系统 销售线索管理系统

数字展厅由精准科技携手奥迪共同打造，是中国首个主机厂大数据服务体系。精准科技数字展厅打破了传统4S店单一面向用户的营销服务模式，

建立以4S店为数据入口，实时的全资源面向用户的全新营销、服务模式。不但为O2O电商打通数据通道，还为用户建立起全生命周期的实时动态服

务体系，成功打破了数据孤岛，实现了资源的互通共享。

SDMP平台客户应用-奥迪数字展厅（DHP）

精准科技 与奥迪联合打造的数字展厅，目前已推
广至400余家奥迪4S店。

奥迪数字展厅



大数据模型开放平台（DMOP）充分发挥“共享”精神，旨在提高传统DMP的技术能力，为众多标签/数据源建立一个可以分享、

交换、买卖的市场，继而成为该领域事实上的标准和规则的制定者。

第一方
数据模型

第二方
数据模型

第三方
数据模型

大数据模型市场
模型运营平台

输出模型

输出应用

大数据模型开放平台—DMOP



场景数据标签

2. 业务系统标签

业务规则与定义

根据业务场景和领域经验做业务特征属
性分类和识别标签，追踪结果迭代优化。

客户情绪类

产品、服务渠道偏好

客
服

营销内容标签

企划活动标签

互动管理标签

营
销

外观

流行元素/设计创意属性

安全环保属性

产
品
部

产品服务偏好

家庭人口特征

门
店

3. 外部数据标签（互联网）

生理生存需求
服饰 食物

居住 出行 居住

安全需求
环境环保 健康保障

人身安全 质量保证

尊重需求
意见领袖 成就地位

产品专家 社群领袖

自我实现 价值观 社会责任

情感归属
社交分享属性 事件话题态度

社群属性
（二次元、美剧控、哈韩族、自驾族、品牌控……）

精准科技基于场景开发行业数字标签体系及建立数据模型，已在不同维度建立垂直化的行业大数据标签体系；以汽车行业为例，目前涵盖12大类、

118小类、近400个行业标签是迄今为止该行业最为权威的数据标签体系。

DMOP大数据模型开放平台应用-行业数据标签体系

1. 运营系统产生

业务系统数据集



数字营销平台精准投放建议

数字营销部

广告代理公司

用户画像
结果
导出

数据
产生

数据
共享

数据
匹配

数据
共享

自动化投放 投放与监测

数字媒体

需求
提出

利用数字媒体资源和大数据客户画像匹配，智能选择目标客户互联网行为环境。为智能投放提供指导和修正并提供网站效果监测与投放助手管理。

未来可以进一步延伸至个体画像，精准投放做到“千人千面”。

服务化媒体资源平台—DSSP



利用DSSP平台强大的服务化媒体功能开通数字化直播

服务。在DMP海量客群数字标签分析基础上，针对受

众人群渠道媒体分布，选择平台媒体服务。

DSSP服务化媒体资源平台应用-汽车行业新媒体精准投放



团队组成

技术优势

技术实力 科研力量

精准科技技术团队由1名印第安纳大学伯明

顿分校的教授为外聘科学家、2名海归博士、

8名顶级学府硕士及知名互联网企业事业单

位从业五年以上的开发人员组成。

精准科技积累了八大维度的技术实力，近三

年共取得38项国家软件著作权证书，在业界

始终处于领先地位。

精准科技跟拥有相关优势学科的高校开展合

作，共建联合实验室。现已经建立起北京邮

电大学联合实验室、中国科学技术大学联合

实验室、中国科学院自动化研究所联合实验

室、中国人民大学联合实验室。



资源优势

金融类

汽车类

运营商



公司荣誉

新三板创值能力百强 新三板创新品牌价值100强

国家高新技术企业 中关村高新技术企业

第九届21世纪营销（北

京）国际峰会“最佳移

动营销技术奖”

2016 iWorld数字世界博览

会“最佳数字营销大奖”

梅花网营销创新奖“最佳

场景营销创新奖”铜奖

第八届金鼎创意传播国

际大奖银奖&铜奖

TMA移动营销大奖“年度

最佳移动营销数据系统”

第四届中国广告年度数

字大奖“时效案例大奖”

第三届WMMS全球移动营销峰会暨金梧奖移动

广告创意节“年度推荐最佳数字营销平台”

“程序化营销类经典案例”双料大奖

金鼠标数字营销大奖“最具成长价值数字

营销技术公司”“年度最佳数字营销系

统”“最具创新价值数字营销技术公司”

金远奖“大数据营销类-银奖”、

“最具商业价值数据公司”及

“最具价值营销平台”三项大奖



年度表现

数字营销时代，运用大数据技术，通过多重定向手段，在大量用户中，快速找到目标用户，并在合适的

场景下，选择合适的媒介，向用户传递合适的内容，实现与用户的高效沟通，将大幅节约沟通成本，实现营销

效率和效果的双提升。

为此，精准科技卓有前瞻性地研发出用于大数据管理分析的DMP系统，通过对线上线下采集数据的分析，

进行用户画像和评分，将分析结果运用到互动营销场景，与用户高效沟通，从而实现精准营销。

应用该系统后，以红旗为代表的车企，可以通过数字化管理，推动经销商运营规范化，确保销售流程及

服务流程有效、合规执行，提升运营管理效率，节约成本，并结合大数据，丰富线索画像维度，为经销商转化

提供多点式转化突破口，提升转化率。同时，丰富主机厂用户数据库，优化提升线上精准营销效率，也为用户

带来极致数字化体验。未来通过同更多的客户及数据合作伙伴合作，将更进一步完善我们的数据体系和准确性，

从而更好地助力行业的发展。



服务的主要客户


